
■ © Deutscher Ärzte-Verlag | DZZ | Deutsche Zahnärztliche Zeitschrift | 2015; 70 (1)

14 PRAXIS / PRACTICE Markt / Market

Permadental

Zahnersatz: Es zählt die Qualität
Schöne Zahnreihen – ein 
Luxus? Dieser Gedanke liegt 
nahe mit Blick auf den An-
teil der nicht-realisierten 
Heil- und Kostenpläne in 
deutschen Zahnarztpraxen: 
Er liegt bei 35 Prozent. Für 
dieses Dilemma gibt es Lö-
sungen. So lassen sich bei 
den Laborkosten bis zu 70 
Prozent sparen, indem die 
Versorgung im Ausland gefertigt wird. Das nutzen Zahnärzte, 
wie eine Studie der Bundeszahnärztekammer aus dem Jahr 
2009 zeigt, immer häufiger. Über alle Zahnärzte gerechnet be-
trägt der Anteil des Auslandszahnersatzes an den Prothetikfäl-
len im Durchschnitt zirka zehn Prozent. Das belegt die zuneh-
mende Akzeptanz von Auslandszahnersatz. Von Permadental 
gefertigte Restaurationen genügen dabei höchsten Qualitäts-
ansprüchen: Dies wird dank der umfangreichen Erfahrung des 
Labors im GWR Hong Kong sowie der technischen Innovatio-
nen im CAD/CAM-Bereich sichergestellt. 

Permadental GmbH
Marie-Curie-Str. 1, 46446 Emmerich/Rhein
Tel.: 0800 7376233 (freecall)
info@permadental.de, www.permadental.de

W&H

Minimal invasiv, maximal effektiv 
Die neue Kraft in der Knochenchirurgie heißt Piezomed. 
Das Gerät von W&H legt dem Chirurgen alle Vorteile inno-
vativer Ultraschalltechnologie in die Hand: Hochfrequente 
Mikrovibrationen ermöglichen Schnitte von unglaublicher 
Präzision. Sie sorgen zudem durch den sogenannten Kavita-
tionseffekt für ein nahezu blutfreies Operationsfeld. 
Dank automatischer Instrumentenerkennung wird 
nicht nur die Bedienung des Piezomed vereinfacht, 
sondern auch die Gefahr einer Überlastung der In-
strumente verringert und die Lebensdauer der In-
strumente erhöht. Mit einem Sortiment von 24 In-
strumenten wird für jede Anwendung das richtige In-
strument geboten. Eine neue, spezielle Verzahnung sorgt für ei-
nen präzisen Schnitt mit wenig Knochenverlust bei der Kno-
chenblockentnahme und spart zudem Zeit. Ebenfalls im Sorti-
ment enthalten ist eine neue Knochensäge, die durch eine ex-
trem hohe Schneidleistung überzeugt. Bei allen 24 Instrumen-
ten wird eine optimale Kühlung des Instruments und des zu be-
arbeitenden Hartgewebes gewährleistet. Interessenten können 
den Piezomed auf der IDS am Stand von W&H (Halle 10.1, 
Stand C010/D011) anschauen und ausprobieren. 

W&H Deutschland GmbH
Raiffeisenstraße 3b, 83410 Laufen/Obb.
Tel.: 08682 89670, Fax: -11
office.de@wh.com, www.wh.com

Koelnmesse

Neu zur IDS: Know-how-Touren
Alle zwei Jahre ist die IDS der weltweit wichtigs-
te Branchentreff für den internationalen Den-
talmarkt. Rund 2100 Unternehmen aus rund 60 
Ländern werden vom 10. bis 14. März 2015 zur 
Internationalen Dental-Schau (IDS) in Köln er-
wartet. An drei Tagen hat die IDS eine spannen-
de Neuheit für Besucher im Gepäck: Am 10., 11. 
und 12. März 2015 gibt es an drei Abenden je-
weils nach Messeschluss im Rahmen der „IDS Know-how-Tour“ 
exklusive Führungen durch zwei der renommiertesten Zahnarzt-
praxen Kölns. Die Teilnehmer haben die Auswahl zwischen ei-
nem Besuch in der Praxis von Dr. Ali Teymourtash in der Kölner 
PAN-Klinik oder bei den Doctores Alamouti & Melchior, die kürz-
lich ihre neuen Praxisräume am Kölner Mediapark bezogen ha-
ben. Die IDS-Know-how-Touren richten sich an interessierte 
Zahnärzte aus dem Ausland, die gern Kollegen aus dem Gast-
geberland der IDS kennenlernen und sich beim professionellen 
Fachaustausch mit Kollegen über aktuelle Fragen der Zahnheil-
kunde und Dentaltechniken informieren und neue Kontakte 
knüpfen möchten. Anmeldung und Information unter 
www.ids-cologne.de/ids/fuer-besucher/Know-How-Tour-2015.

Koelnmesse GmbH
Messeplatz 1, 50679 Köln
Tel.: 0221 821-0, Fax: 0221 821-2574
info@koelnmesse.de, www.koelnmesse.de

medentis medical

Rekordergebnis in 2014
Die medentis medical hat im vergangenen Geschäftsjahr 2014 
das höchste Jahresendergebnis ihrer Firmengeschichte erwirt-
schaften können. „Wir haben damit alle Erwartungen wieder 
einmal bei weitem übertroffen“, resümiert Alexander Scholz, ge-
schäftsführender Alleingesellschafter der medentis medical 
GmbH, die wirtschaftlichen Erfolge in 2014. Während Deutsch-
land für die medentis nach wie vor den wichtigsten Einzelmarkt 
darstellt, sorgt auch die weiter steigende Nachfrage aus dem in-
ner- und außereuropäischen Ausland für Umsatzsteigerungen. 
Mittlerweile exportiert die medentis über 40 Prozent der Jahres-
gesamtproduktion ins Ausland und hat damit ICX-templant als 

erfolgreiche Implantatmarke auf denta-
len Märkten in mehr als 40 Ländern der 
Welt positionieren können. Neben der 
massiv gestiegenen Nachfrage aus In- 
und Ausland, ist die enorme Umsatz-
steigerung laut Scholz zum Teil auch auf 
das ICX-Magellan System zurückzufüh-
ren, mit dem die medentis ihr Produkt-

portfolio bestehend aus dem ICX-templant Implantatsystem 
und dem ICX-Denta5 CAD/CAM-System seit 2013 komplettiert.

medentis medical GmbH
Gartenstraße 12, 53507 Dernau
Tel.: 02643 902000-0, Fax: -20
info@medentis.de, www.medentis.de
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